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 :المقرر الدراسيمعلومات عامة عن  أ.

 التعريف بالمقرر الدراسي 

 3 . الساعات المعتمدة: 1

 . نوع المقرر 2

   متطلب مسار  ѵ تخصصمتطلب    متطلب كلية  متطلب جامعة   أ. 

     اختياري ѵ إجباري   ب. 

 المستوى السابع –السنة الرابعة  . السنة / المستوى الذي يقدم فيه المقرر3

 . الوصف العام للمقرر 4

إجراء بحث تسويقي لحل مشكلة أو المساعدة في اتخاذ  يهدف المقرر إلى التعريف بأساسيات وتطبيقات بحوث التسويق وكيفية 

 قرار معين .

 3-تسق  101 . المتطلبات السابقة لهذا المقرر )إن وجدت( 5

 لا يوجد  وجدت(. المتطلبات المتزامنة مع هذا المقرر )إن 6

 

 . الهدف الرئيس للمقرر 7
على أساسيات، ومجالات، وأنواع بحوث التسويق، خطوات إعداد البحث التسويقي، من  سعى هذا المقرر إلى تعريف الطالبي 

 تحديد المشكلة مرورا بأدبيات الدراسة وصياغة الفرضيات 

 

 التعليم نمط .  1

 النسبة  عدد الساعات التدريسية نمط التعليم  م

 67 2 تعليم اعتيادي  1

 33 1 التعليم الإلكتروني 2

3 

 التعليم المدمج 

 التعليم الاعتيادي  •

 التعليم الإلكتروني •

*** *** 

 *** *** التعليم عن بعد  4

 

 )على مستوى الفصل الدراسي(  الساعات التدريسية. 2

 النسبة ساعات التعلم  النشاط  م

 100 45 محاضرات  1

 *** *** معمل أو إستوديو  2

 *** *** ميداني  3

 *** *** دروس إضافية  4

 *** *** أخرى   5

 100 45 الإجمالي  
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 :نواتج التعلم للمقرر واستراتيجيات تدريسها وطرق تقييمها. ب

 نواتج التعلم   الرمز
 رمز  

 بالبرنامجناتج التعلم المرتبط  
 طرق التقييم  استراتيجيات التدريس 

 المعرفة والفهم  1.0

1.1 

اهم المقاييس الإحصائية يذكر  

 المستعملة في التسويق

 2ع
المحاضرات و المناقشة و 

 الحوار

 الإمتحانات

 المناقشات

 الإختبارات المقالية

الإختتتتتتتتتتتبتتتتتارات  

 الموضوعية

بكتتافتتة   الإختبتتارات 

 أنواعها

2.1 

يستتتتترجع أختقيتات البحتث  

 العلمي

 3ع

و المناقشة و المحاضرات  

 الحوار

 حل المشكتت

 أنشطة البحث دراسة حالة

 الإمتحانات

 التقارير التحليلية

 المناقشات

بكتتافتتة   الإختبتتارات 

 أنواعها

 المهارات  2.0

2.1 
المكتستتتتبتتة  المعتتارف  يطبق 

 للقيام بأبحاث تسويقية

 2م
 دراسة حالة

 حل مشكتت

 مشروعات صغيرة

 التعلم الذاتي

 التقارير التحليلية

التتعتترو    تتتقتتديتتم 

 الفردية أو جماعية

 الاختبارات المقالية

 المناقشات

 القيم والاستقلالية والمسؤولية  3.0

بتحتوث   1.3 متجتتا   فتي  يتعتمتتل 

التستتتتويق بشتتتتكتل جمتاعي 

 بإرشاد أو استقتلية

 1ق
 دراسة حالة

 حل مشكتت

 مشروعات صغيرة

 التعلم الذاتي

 التقارير التحليلية

التتعتترو    تتتقتتديتتم 

 الفردية أو جماعية

 الاختبارات المقالية

 المناقشات

لإجتراء   2.3 التفتريتق  بتروف  يتلتتتبم 

 بحوث في التسويق

 2ق
 دراسة حالة

 حل مشكتت

 مشروعات صغيرة

 التعلم الذاتي

 التقارير التحليلية

التتعتترو    تتتقتتديتتم 

 الفردية أو جماعية

 الاختبارات المقالية

 المناقشات

المستتتتةوليتة للتطوير يتحمتل   3.3

من معتارفتف في مجتا  البحتث 

 العلمي

 3ق
 دراسة حالة

 حل مشكتت

 التقارير التحليلية

التتعتترو    تتتقتتديتتم 

 الفردية أو جماعية
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 نواتج التعلم   الرمز
 رمز  

 بالبرنامجناتج التعلم المرتبط  
 طرق التقييم  استراتيجيات التدريس 

 مشروعات صغيرة

 التعلم الذاتي

 الاختبارات المقالية

 المناقشات

التبتحتتث  4.3 بتتأختتقتيتتات  يتلتتتبم 

 العلمي

 4ق
 دراسة حالة

 حل مشكتت

 مشروعات صغيرة

 التعلم الذاتي

 التقارير التحليلية

التتعتترو    تتتقتتديتتم 

 الفردية أو جماعية

 الاختبارات المقالية

 المناقشات

 

 موضوعات المقرر . ج

 قائمة الموضوعات  م
الساعات التدريسية  

 المتوقعة 

 6 مقدمة + عر  توصيف المقرر + نموذج بحوث التسويق 1

 6 بإدارة الأعما بحوث التسويق وعتقتها  2

 6 أنواع بحوث التسويق 3

 6            مراحل البحث المكتبي 4

 6 مراحل البحث المكتبي 5

 6 التعليم وسلوك المستهلك  6

 6                                                              والعيناتمجتمع الدراسة  7

8 
 العينات و طرق اختيارها

  خطوات كتابة التقرير المكتبي
3 

 45 المجموع 

 

 أنشطة تقييم الطلبة . د

 أنشطة التقييم  م
 توقيت التقييم 

 )بالأسبوع( 

 النسبة  

 من إجمالي درجة التقييم 

 20 7  الاختبار الفصلي 1

2 
أعماال فصاااالياة )واجبااتر اختباارات ذاتياةر أنشااااطاة بحاثر تماارين 

 تطبيقية...(

 30 15الى  1من 

 50 15 الاختبار النهائي 3

 ( وغيرهقديمير مشروع جماعير ورقة عمل أنشطة التقييم )اختبار تحريرير شفهير عرض ت

 

 : مصادر التعلم والمرافق. ه

 : مصادر التعلمالمراجع وقائمة . 1
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 م( خورزم 2018التسويق ) العضاضي سعيد بن على ، الغامدي عبدالله بن سعيد ، بحوث  المرجع الرئيس للمقرر 

 المراجع المساندة 
(، "بحوث التسويق"، الدار النموذجية للطباعة والنشر،  2011جي، أبُي سعيد الديوه )

 بيروت

 يحددها الاستاذ المصادر الإلكترونية 

 مصادر الانترنت أخرى 
 

 : المرافق والتجهيزات المطلوبة . 2

 متطلبات المقرر  العناصر

 المرافق النوعية 
 )القاعات الدراسيةر المختبراتر قاعات العرضر قاعات المحاكاة ... إلخ( 

  قاعات مجهزة

 التجهيزات التقنية 

 )جهاز عرض البياناتر السبورة الذكيةر البرمجيات( 

  video projector عرض الشرائح على

  )تبعاً لطبيعة التخصص(  أخرى  تجهيزات

 

 : تقويم جودة المقرر. و 

 طرق التقييم المقيمون مجالات التقويم

 فاعلية التدريس
جهتات  -الخريجون   –الطتب   –قيتادة البرنتام   

 التوظيف
 الرأي  استطتعات

 فاعلية طرق تقييم الطلاب
هيئتة    –الخريجون    –الطتب    –قيتادة البرنتام   

 جهات التوظيف –التدريس  

 الرأي  استطتعات

 المقابتت

 

 مصادر التعلم
هيئتة    –الخريجون    –الطتب    –قيتادة البرنتام   

 المراجع المستقل –الموظفون  –التدريس  

 الرأي  استطتعات

 المقابتت

 البيارات

 مدى تحصيل مخرجات التعلم للمقرر
جهتات  -الخريجون   –الطتب   –قيتادة البرنتام   

 التوظيف
 الرأي  استطتعات

 أخرى
هيئتة    –الخريجون    –الطتب    –قيتادة البرنتام   

 جهات التوظيف –التدريس  

 الرأي  استطتعات

 المقابتت

 
 . )الطلبةر أعضاء هيئة التدريسر قيادات البرنامجر المراجع النظيرر أخرى )يتم تحديدها( المقيمون

 .وغير مباشر()مباشر طرق التقييم 

 

 : اعتماد التوصيفز. 

 مجلس القسم  جهة الاعتماد

 الثامن  رقم الجلسة 

 هـ20/6/1441 تاريخ الجلسة 

 


